校友会发言稿

——黄英枝

各位领导、各位老师、同学们，大家好：
我叫黄英枝，是信息工程系2014届计算机应用技术专业毕业生。我觉得我的普通话真的很普通，希望各位别见笑。但是我觉得听得明白就是沟通，我的理解就是这样，很简单。
今天能够回到学校参加校友交流学习，我觉得很荣幸。一直觉得毕业了，其实也没什么。但当毕业那一刻来临的时候，我紧张，也迷茫，不知何去何从。只是经历多了，尝试多了，自然就明白了社会上的一些潜规则。说到这里，我觉得先和你们分享是我的三个小故事。
我是一个农村出身，父母就是农民，我的生活其实就是从农村长大的孩子，什么都不懂，高中毕业，去过最远的地方就是县城。或许很多人说我见识少，甚至是土包子，或是乡下人。但是我并没有觉得丢脸，因为这是事实，这也是我的生活。

同学们，我是怎么学习的，下面和大家详细说说：我以前刚来学习计算机时，计算机是什么我都不懂。说实在的，我上第一节课时，老师叫我们交作业：就是统一把文稿放在文件夹里交上去。那什么是文件夹？我蒙了，我说：“老师，我没有文件夹，怎么交。”他说：“在电脑桌面上新建一个。”我说：“怎么新建？”后来班里的同学听见了，都笑了，我脸红。回到宿舍闭上眼就想：我真的不合适学习这个专业。后来想转专业，咨询了老师，要下学期才能转，心顿时就崩溃了。硬着头皮每节课都去认真听，课后使用图书馆的电脑学习，后来慢慢跟上了上课的节奏，基本能听得懂了。后来对于转专业的想法慢慢的就没有了。一个学期后，我很幸运地通过了计算机过级考试，心里觉得很欣慰，其实我也是可以学会的。所以我觉得学习其实并不是很难，但是方法很重要。我曾听过北大毕业的朋友说过一句话：其实呢？能去北大学习的人，有两个原因，要么他足够的聪明，要么他足够的勤奋。那或许我不够聪明，我就只能用我的勤奋来弥补。在不懂的问题上学会问老师、问同学。后来由于自己接触社会比较多，觉得学历还是一个门槛。这时，学校开办了专升本同读，我就开始有想法了，特别想提高自己的学历。于是我去咨询招生办老师，也听取他们的建议，最终我报读的是人力资源专业，即使一学年6000元的学费对我来说是一个天文数字。我记得那一年暑假我在学校招生办工作，一天8个小时，但在学校工作的两个月并不足以交学费，所以我就一边在学校工作，一边去外面做兼职。因此在两个月里我挣了1万多，升本的学费交上了，专科的学费也交上了。就是这样，我完成了自己的心愿。于是我每周周末有时候要去上课，一个星期去做兼职的机会就减少了。但我坚信我的选择是对的，不能着眼于眼前短暂的利益。所以我更加省吃俭用，更加科学合理地分配好时间，在每个考试中，我坚决做到不挂科，并在毕业后顺利拿到了本科毕业证书。
同学们，其实我们只要有想法，就放手去做，没有什么是做不好的。不要埋怨家里没有给你带来什么，我们都是成年人，而且大学就是我们成长的时候，也是我们开始接触半个社会的时候。其实两年的学习生涯，转眼间就会过去，如果不好好把握，或许就比别人落后。我依然相信，我们家境一般，但是不要相信命运早已注定，其实可以把握一切的是我们自己的双手，有一首歌这么唱的：胜利双手创，不要相信命运早已注定。好了，同学们，学习方面的我就说到这里，接下来我再和大家谈谈我工作吧。

报读升本之后，我当然没有很多时间去做兼职了，但是我下一步需要解决的就是我的生活费。后来我就开始咨询我之前做过的酒店和公司，并做起了兼职代理。兼职代理就是帮助需要兼职的酒店或公司进行招聘，介绍同学们去做兼职，代理费是10元每人。于是我的工作变得更加轻松了，我只需在网上发布招聘信息，然后等待学生报名，一个星期下来我比以往挣的钱更多了，少则几百元，多则一千。当时对于我这样的收入，一个月真的比上了一个白领的工资了。我心里很欣慰，接着我把电脑从i3的配置，换成了i5，手机也从诺基亚换成了三星i9100。尽管费用差不多一万了，但是我舍得。因为有时候出去见客户，从客户的角度来说，表面还是需要体现出一定的实力，才愿意合作。
我感觉我的大学生活过的比别人精彩，但是我还是有遗憾的，因为我觉得自己有些高傲。我和班里的同学关系并不好，说难听点就是我不合群。他们每天都是在宿舍里玩游戏，因为我不会玩，所以就没有沟通的基础；而且我每天学习完之后，在宿舍做的事都是打电话工作，我只能靠忙碌的工作去弥补同学关系的缺失。

但是我觉得，我的付出是值得的。对于班级活动我是积极参加的，比如竞选什么职位的，我也会报名，可总是得不到同学们的认同。但是我没有灰心，因为我在社会上认识的朋友也很多，我可以得到他们的认同和他们的支持，他们同样是大学生：有华师的、中山大学的、中医药的、理工大的。后来我们成立了校园一点通兼职，有时候工作比较繁忙，忙到很晚才回来。临近寒假，我开始计划赚取我的第二桶金。我们前往各院校寻找代理，为珠江三角的工厂提供劳动力，赚取介绍费。寒假到了，功夫不负有心人，我们联系到了深圳一家做投影机的外企。这家企业需要400个寒假工，我们只要介绍一个人就会有100元的介绍费。后来我们成功把学生组织到企业工作，并成功做完了一个寒假，我们几个人各自得到了1万多的报酬。那一次，我特别高兴，能有如此的成就，觉得自己很成功。
后来到了暑假我们开始联系更多的学校，其中有一所阳春的中专生，500多人，去佛山顺德格兰仕，一家上市公司，可是这个企业要求很严格，学生根本无法适应，可我刚好需要回学校补课，准备毕业的事情，兼顾不来。在管理上缺乏对学生的照顾，后来很多学生还没做满合同期就走了，使得每人亏损了几千元。这一次也以失败告终，于是我和几个合作伙伴产生了分歧。他们还没毕业，而我即将要走上社会的路，但是我依然坚持着人力资源这条路，在一次偶然的机会奔向了深圳发展。
很多人问我，怎么找到深圳这份工作的，其实真的只是偶然，我以前在深圳那一家工厂，需要学生，可是自己手上没有人，就想起联系人力资源公司让他们提供，我赚取一笔介绍费。的确，为别人介绍业务，我赚取了3000元，这也是我的一次成功。后来人力资源公司老板去工厂签合同，引见我的时候问我：“做人力资源多久啦？”我说：“才接触一年左右，暑假工没做成，现在在找业务给你们这样的公司，挣点介绍费。”后来他说：“来我公司做业务员怎么样？”于是我就在深圳找到了落脚点。刚进去，别人还是以异样的眼光看我，因为我开始做的时候并不顺手，给的待遇是1500元加20%提成，这个薪酬在深圳的确是有点低了。但是经过了一次失败，我心里还是想先学习一下，就当是实习阶段。转眼间，两个月过去了，我的业务还是没有进展，心里很挣扎：是否要换工作。后来再坚持了一个月，我找的几个工厂终于有回应了，并成功签下了第一个合作工厂。到第三个月我就拿到了4000元的工资。接着两个月，我签的合作方达到了十家，公司老总开始关注我。随着业务部主管的辞职，我便升了上去。一路走过来不容易，我每天都是和工业区打交道，穿破了的鞋子无法统计，但是我的业务慢慢稳定了。后来老板特别看重我，就跟在了老板身边，每天见客户都跟着他去，我学到的知识也更多了，慢慢的，从见客户到签合同，我可以独立去完成了。几个月过后，便成了公司业务部经理，公司的业务也可以由自己全权策划和管理了。
同学们，其实我们出来工作，心里只有一个目标，只要奔着目标走，她会离你越来越近，并且等你得到了，她就会很亲切和你一起。这就是目标，只有当你放弃了，她才会就慢慢离你而去。

到了今年3月份，我把助学贷款的学费还清了，自己心里的那块石头终于放下了。开始的时候我觉得挣钱是我重重之重，我给老板挣钱，有时候签下来的合同就几十万，但是给我的回报却只有1万多一个月。后来我自己想想，我并不是挣钱的工具，决定辞去工作，另有所谋，于是我决定回家考驾驶证。在闲下来的时候，以前在深圳认识的朋友，来了电话，问我在哪里，我说在家乡待业。后来他把我介绍到了肇庆的一个镇的工厂里做人事行政工作。是的，这里没有繁华的城市，只有浓浓的乡村风味，但我喜欢这里，或许这里是新的开始。因为这个工厂，经历了十几年的历史，刚好赶上企业变革，所以我开始接触的事情更多了，我觉得我自己更需要接触多点对自己未来发展有利的东西。
这份工作的待遇比上一份工作待遇差了几倍，不过什么都是从零开始的。但是目前在这个企业里担任人事行政工作的只有我一个，所以发展的平台还是有的，希望自己也能找到好的平台。

同学们，我希望大家在学习阶段先把学习学好，同时，我更多的建议是接触社会。等你毕业出来，其实比你学历高的，或是学校更好的，能力不一定比你强，你要有这样的自信去相信自己的能力，因为动手能力强了，肯定就比别人强。但是拥有这一点还仅仅不够，我们还需要任劳任怨、要求上进的精神。因为我们的专业水平不够，所以只有从谦虚学习到独立自主，才能为自己的未来打拼一个个美好的平台。
最后谢谢大家！祝愿母校越办越火，我相信一个不断栽培人才的地方，肯定也是一个人才辈出的地方。同时也祝各位领导、各位老师，身体健康、工作顺利；同学们学习进步、前进似锦！
